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房产销售指南
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我们将销售房产的过程
简单明了, 无忧无压。
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Johnathan Leib
Sydney

“我们对他们在销售的过程中
从始至终坚持不懈的逐步跟踪

留下了非常深刻的印象” 
— — 
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无限房产集团并且是悉尼本地房
产租赁专家。

在过去的20年中，无限房产集团建立了
一个活跃且忠诚的客户群。在多年的销
售过程中，我们用卓越的私人订制服务
以及广泛的当地房产知识，创造了无数

销售新高。

我们提供全方位的专业建议，其包括：
房产销售、房价评估、市场营销、租赁
管理、相关法律法规、税务、会计、装
潢以及金融。我们专业的谈判及沟通技
巧能够确保您在获得最高的售价的同时
并凭借我们具有竞争力的费用结构使您

得到最大的收益回报

我们对待您的房产
视如己出。
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选择私人合约还
是公开拍卖？
通过私人合约还是公开拍卖销售房产是有着显著的区别, 
每一种方式都有着各自的有点和缺点。

私人合约： 公开拍卖：

没有正式的销售日期并且卖家
有更多的时间来考虑所有的出
价

设置建议指导价, 这样做可以得
到更好的控制 

看起来不如公开拍卖压力大, 
更少的公众曝光率及出价但是
更高的灵活性及私密性 

相比公开拍卖, 市场推广的方式
有些不同, 并且费用会相对便宜 

买家之间互相不知情其他出价 

需要更强的谈判技巧 

很大一部分买家更愿意私下议
价而非公开拍卖

截止日期明确, 因此市场推广计
划可以精准制定

整个过程浓缩在30天内, 最终达
到顶峰 - 拍卖日

卖家设定最低售价以及各种条款
条件

最低售价不向潜在买家公开

通过激烈的竞价最终可导致更高
的售价 

售房合同无任何附加条件 

只有合格并且有经济实力的买家
被允许参加竞拍

房产也可以在竞拍之前或者之后
以议价的方式出售

•
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我们通过验房、比较大小、配套硬件配置、附件便利设施
、景色、社区规划、市场现房、近期销售记录以及我们丰
富的经验 来评估您房产的实际价值。

我们聘请专业摄影师拍摄专业图片并且绘制专业户型图,
广告将刊登在除了Realestate.com.au和Domain.com.au
两家最大房地产广告平台之外的另外6家。

同时, 设计一份私人裁定的电子广告快讯发送到我们超过
7000人的买家数据库。

不仅如此, 如果有需要, 我们还可以安排拍摄视频短片、广告
标牌、报纸、社交媒体和其他本地营销方式来提升曝光率。

在交房前的几天, 我们会安排买家进行最终验房, 在买家付清尾款之后
买家将成为新的拥有者并收到钥匙, 至此售房结束。

房产销售指南

我们简洁明了的
销售过程

市场评估

销售计划

市场营销

售房开放

谈判技巧

交换合同

售房结束

我们会向您提供指导和建议帮助您通过改变
布置和摆设提升对买家的第一印象。

我们定期开展售房开放日，记录并且跟踪每一名到访者, 
并在开放日结束之后提供定期的反馈。

我们向您提供高质量的买家,安排详尽的验房, 
提供物业管理报告并且通过反复的谈判为您获得最高的价格。

当协商达成一致之后,  我们准备发放合同并与律师或过户师沟通, 从
收到保证金之后的每一步, 我们都会向您实时汇报。
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9699 9179
info@in roperty.com.au
 
Suite 38, 112-122 McEvoy St.
Alexandria, NSW 2015

www.in roperty.com.au

联系我们经验丰富的房产经理, 我们
来私人订制最符合您的售房方式。


